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ОСОБЕННОСТИ И ПРОБЛЕМЫ СБЕРЕЖЕНИЙ КАК ФОРМЫ 
ФИНАНСОВОГО ПОВЕДЕНИЯ ДОМОХОЗЯЙСТВ РОССИИ И КИТАЯ

Аннотация. В статье представлены материалы авторского исследования в области сбережения денеж-
ных средств домохозяйствами России и Китая. Рассматриваются особенности сбережений домохо-
зяйств двух стран в разрезе трех поколений: взрослые дети (молодежь), их родители и прародители 
(дедушки/бабушки). Отмечается, что для домохозяйств в Китае характерно сбережение в большей 
степени, чем в России. Это выражается, во-первых, в том, что различия в склонности к сбережениям 
между китайцами и россиянами (по всем целям накоплений) максимально статистически значимы; 
во-вторых, в китайских домохозяйствах наблюдается более высокий размер сбережений, выраженный 
в доле дохода, направляемого на накопление, по сравнению с российскими. В то же время исследо-
вание показало некоторые схожие тенденции. Родители в обеих странах более склонны формировать 
сбережения, чем их взрослые дети, так же как и прародители склонны к сбережениям больше, чем 
их дети (т. е. родители). В отношении потребления наблюдается обратная тенденция: молодое поко-
ление чаще направляет свободные средства на покупки и реже сберегает, чем старшие поколения.
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Abstract. The article presents the author’s study of households savings in Russia and China. The study ex-
amines the characteristics of households savings in two countries in the context of three generations: youth, 
parents, and grandparents. Chinese households are characterized by a higher degree of savings in com-
parison with Russia. It can be explained by two arguments: first, the differences in the propensity to save 
between the Chinese and the Russians in all purposes of savings are statistically significant, and, second, 
Chinese households have higher savings rates in comparison with Russian households, where the saving rate 
is calculated as a proportion of income directed to savings. The research also shows some similar trends 
typical for Chinese and Russian households. Parents in both countries are more likely to save more than their 
children (youth). Grandparents in both countries also tend to save more than their children (youth’ parents). 
The trend of consumption behaviour is the opposite: the younger generation often directs available funds to 
buy and saves less than older generations.
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Изменение моделей финансового поведения 
происходит в периоды приспособления человека 
к новым экономическим и социальным условиям. 
Как пишут А. Фернам и А. Аргайл, «готовность 
экономить, брать в долг, тратить и покупать 
определяется главным образом… оценками и 
ожиданиями в отношении собственных экономи-
ческих обстоятельств и национальной экономики 
в целом» [12, с. 201].

Сберегательное поведение является одним 
из типов финансового поведения.

В настоящее время в России и Китае общество 
переживает период трансформации. В связи с 
этим можно выделить ряд явлений, схожим об-
разом влияющих на население и определяющих 
характер его сберегательного поведения: отме-
на традиционной системы социальных гарантий 
и ряда регламентаций в экономической жизни 
людей, образование рынка труда и формирова-
ние потребительского общества. В то же время 
следует выделить ряд существенных различий в 
ходе социально-экономических преобразований 
России и Китая. Они касаются темпов урбаниза-
ции населения, доли занятых в отраслях промыш-
ленности, характера и темпов развития института 
частной собственности, особенностей системы 
социального и пенсионного страхования.

Сбережения рассматриваются с традицион-
ной точки зрения — как накопления. Это часть 
денежных доходов гражданина, которую он 
откладывает, намереваясь использовать для бу-
дущих покупок и/или самострахования. Таким 
образом, субъект переносит свое потребление 
из настоящего в будущее. Понятие сбережений 
как формы финансового поведения в экономиче-
ской литературе в настоящее время не раскрыто 
в полной мере, несмотря на то, что в контексте 
исследования экономического поведения чело-
века сам термин используется достаточно часто.

Особенности сбережений людей опреде-
ляются многими факторами: условиями соци-
ально-экономической среды, национальными 
традициями, а также возрастом (принадлежно-
стью человека к определенному поколению). 
С.  Абрамова, автор исследования отношения к 
деньгам поколенческих групп детей, родителей 
и дедушек/бабушек, пишет о том, что в разных 
поколениях проявляются различные типы эконо-
мического поведения [1, с. 39].

Изучение представителей российского и ки-
тайского обществ в разрезе поколений поможет 
объяснить характер изменения сберегательного 
поведения населения. Представляется, что ре-
зультаты таких межпоколенческих исследова-

ний расширят возможности прогнозирования и 
управления некоторыми процессами сбереже-
ния и потребления.

В связи с этим исследование сбережений 
населения выполнено с целью выявить их об-
щие и специфические особенности в России и 
Китае и зафиксировать тенденции относительно 
трансляции и обновления сложившихся моделей 
финансового поведения от поколения к поколе-
нию. Для достижения этой цели были поставлены 
и решены следующие задачи: 

– оценить склонность граждан сберегать де-
нежные средства;

– выявить цели сбережений;
– определить, какую часть дохода граждане 

склонны сберегать;
–  выявить различия в склонности к сбере-

жениям отдельных поколений: взрослых детей 
(молодежи), их родителей и прародителей (де-
душек/бабушек);

–  рассмотреть основные социально-эконо-
мические факторы формирования сбережений 
домохозяйствами обеих стран.

В исследовании был использован методо-
логический принцип выдвижения обоснованных 
предположений с последующей их проверкой. 
Всего было сформировано два предположения: 

1.  Для группы граждан Китая, условно назы-
ваемых «китайцами», характерно сбережение 
в большей степени, чем для группы граждан 
России, называемых «россиянами». Предполо-
жение основано на результатах литературного 
обзора А. Фернама, показавшего, что культур-
ные и социально-структурные факторы влияют 
на использование, значение и сферу действия 
денег в современном обществе [12, с. 44–46]. 
Кроме того, учитывались данные, полученные в 
процессе неформального интервью с китайски-
ми респондентами, а также данные экспертного 
опроса, которые собирались для ранее проводи-
мых исследований.

2.  Поколение родителей чаще имеет 
склонность направлять денежные средства на 
сбережение, чем поколение взрослых детей, 
а поколение прародителей — чаще, чем поко-
ление родителей. Предположение основано на 
утверждении авторов монографии «Россия и 
Китай: молодежь XXI века». Российские ученые 
П. Козырева, А. Низамова, А. Смирнов отмеча-
ют, что повышенная ориентация российской мо-
лодежи на текущие расходы снижает их сберега-
тельную и инвестиционную активность [4, с. 158]. 
В свою очередь китайский ученый Л. Пэйлинь 
указывает на сильную ориентацию современной 
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китайской молодежи на материальные блага и на 
приверженность жизненной философии консью-
меризма [6, с. 405–406]. Кроме того, исследова-
ние, проведенное среди российского населения, 
показало зависимость сбережений от возраста 
респондентов: обязательно откладывают часть 
денег на будущее около 18,6 % молодых людей 
(до 21 года), 30,4 % людей в возрасте их родите-
лей (41–50 лет) и 50,2 % в возрасте прародителей 
(старше 60 лет) [5, с. 59].

Исследование проводилось в апреле–июне 
2014 г. Объект исследования — молодые люди, 
обучающиеся в высших учебных заведениях 
в г.  Иркутск (Россия) и г. Харбин (Китай). Оба 
города являются провинциальными, администра-
тивными центрами (области и провинции), входят 
в категорию крупных по меркам своей страны и 
сходны по показателю «доля в численности на-
селения страны». Население Иркутска 613  тыс. 
чел., что составляет 0,42 % от населения России; 
население Харбина 5  879 чел. — 0,43  % от на-
селения Китая1. Города расположены в сходных 
природно-климатических зонах, а также сопо-
ставимы по уровню среднемесячной заработ-
ной платы. В Иркутске в 2013  г. он был равен 
27,5 тыс. р.2 (92,3 % от общероссийского уров-
ня)3; в Харбине он составлял 10,4 тыс. р.4 (87,9 % 
от общего уровня заработной платы в Китае)5.

В исследовании принимали участие только 
граждане своих стран в возрасте 18–29 лет, 
учащиеся дневной формы обучения: студенты 
бакалавриата и специалитета; студенты маги-
стратуры; аспиранты. 

Для получения информации использовались 
следующие методы:

1.  Экспертный опрос. В качестве экспертов 
были привлечены: профессор школы менедж-
мента и экономики Харбинского политехниче-
ского университета, специалист по финансо-
вому поведению потребителей; профессор 
Хэйлунцзянского университета, специалист по 
проблемам уровня жизни и сбережений; про-
фессор Харбинского торгового университета, 
специалист по государственным социальным 
программам обеспечения населения Китая.

1 URL : http://www.gks.ru/dbscripts/munst/
munst25/DBInet.cgi?pl=8112027; https://ru.wikipedia.
org/wiki/Список_стран_по_населению; http://tieba.
baidu.com/p/1077486049.

2 URL : http://www.irkzan.ru/Home/ministerstvodeyatel/
rinok/rinoktrudaanalizzp.aspx.

3 URL : http://www.gks.ru/wps/wcm/connect/rosstat_
main/rosstat/ru/statistics/wages/.

4 URL : http://www.baoxianzx.com/shebaoinfo/ 
31461.html.

5 URL : http://tieba.baidu.com/p/2254545605.

2.  Неформальное интервью. В качестве ре-
спондентов выступили представители различных 
категорий населения Китая (юристы, врачи, учи-
теля средней школы, преподаватели вузов).

3. Анкетный опрос. Выполнялся по единому 
инструменту (на русском и китайском языках). 
Получено 1003 качественно заполненных анкеты, 
из них 530 в Иркутске (Иркутский государствен-
ный университет, Байкальский государственный 
университет экономики и права, Иркутский 
государственный технический университет, 
Иркутский государственный университет путей 
сообщения) и 473 в Харбине (Хэйлунцзянский 
университет, Харбинский политехнический уни-
верситет, Харбинский торговый университет, 
Харбинский педагогический университет).

Тип выборки — квотный. Признаки квотиро-
вания: пол (иркутские учащиеся — 67 % женщин 
и 33 % мужчин, харбинские учащиеся — 47 и 
53 % соответственно); категория учащихся (ир-
кутские студенты: 78 % учащиеся бакалавриата 
и специалитета, 16 % — магистранты и 6 % аспи-
ранты; харбинские студенты — 56, 36 и 8 % со-
ответственно). Погрешность выборки находится 
в пределах 5 %. Статистическая обработка вы-
полнена с помощью программы анализа данных 
AtteStat for Excel [3].

Ограниченность бюджета исследования не 
позволила получить информацию от предста-
вителей всех поколений населения, финансовое 
поведение которых изучалось. Источником пер-
вичных данных являются представители поколе-
ния взрослых детей, сообщившие информацию 
как о себе, так и описавшие сберегательное 
поведение своих родителей и прародителей (де-
душек/бабушек). Разумеется, такая «отражен-
ная» информация не является корректной для 
целей основательной характеристики особенно-
стей поведения старших поколений, однако она 
вполне годится для характеристики тенденций 
трансляции и трансформации типов поведения от 
поколения к поколению.

В результате проверки первого предпо-
ложения выяснилось, что группе «китайцев» 
характерно сбережение в большей степени, 
чем группе «россиян». Это проявилось в соот-
ношении удельного веса тех, кто ответил «да», 
«частично», «нет» на вопрос «Если у Вас (роди-
телей, бабушек/дедушек) появляются свобод-
ные деньги, сохраняются ли они на ту или иную 
цель сбережения?». Кроме того, существенно 
различаются значения показателей, характери-
зующих относительные объемы сбережений в 
группах.

http://hrb-study.ru/news/harbin_university_of_commerce/2011-01-17-14
http://hrb-study.ru/news/harbin_normal_university/2011-01-19-6
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Представители поколений взрослых детей 
и родителей в группе «китайцев» сохраняют 
на будущие крупные покупки в два раза чаще, 
чем в группе «россиян»; в поколении праро-
дителей доля тех, кто сберегает на крупные 
покупки, практически одинакова (рис. 1). 
Аналогичные показатели в группе «китайцев» 
по таким целям накопления, как приобретение 
недвижимости и на будущие расходы (содер-
жание семьи, получение образования, свадьба 
и т. д.) превышают соответствующие россий-
ские в 2–3 раза.

Стремление к сбережению на «черный 
день» для «китайцев» по сравнению с «рос-
сиянами» более характерно, причем во всех 
поколениях (рис. 2); в зависимости от возраста 
70–87 % «китайцев» стремятся сохранять сво-
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Рис. 2. Распределение ответов на вопрос «Если у Вас (родителей, бабушек/дедушек)  
появляются свободные деньги, сохраняются ли они на «черный день», %:  
a — группа «китайцев»; б — группа «россиян»

бодные деньги на тяжелые времена (самостра-
хование), в то время как среди «россиян» это 
делают только 13–48 %.

Различия в склонности к сбережениям меж-
ду «китайцами» и «россиянами» по всем целям 
максимально статистически значимы, при этом p 
существенно меньше 0,001 (табл.).

Около половины группы «китайцев» (47 %) в 
поколении родителей сохраняют более 30 % от 
своих доходов на приобретение недвижимости 
и товаров длительного пользования (рис. 3), в то 
время как в группе «россиян» таких родителей 
около четверти (16 %), размер их сбережений 
составляет 16–30  % от доходов. Прародители 
«китайской» группы (53 %) сохраняют 31 % и 
более от доходов, в «российской» группе таких 
менее трети (30 %). 
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Рис. 3. Распределение ответов  
на вопрос «Какую часть дохода сберегают 
поколения родителей и прародителей  
для покупки недвижимости и товаров 
длительного пользования», %:  
а — родители; б — прародители

«Китайцы», больше чем «россияне», пред-
почитают откладывать сбережения на «черный 
день» (рис. 4). Доля родителей, сберегающих 
31  % и более своих доходов, в «китайской» 
группе составляет 45 % против 8 % в «россий-
ской». Соответствующие доли прародителей 
составляют 61 и 21 %. Интересно, что доли 
тех, кто формирует сбережения в размере 
16–30 %, практически одинаковы и у китай-
ских, и у российских родителей — 39 и 40 % 
соответственно, в категории прародителей они 
составляют 25 и 36 %.

Таким образом, можно утверждать, что 
«китайцы» по сравнению с «россиянами» более 
склонны к сбережениям: в группе «китайцев» 
доля сберегающих значительно превышает ана-
логичную долю в группе «россиян» (особенно в 
случае накопления на «черный день») и это ха-
рактерно для всех исследуемых поколений. Кро-
ме того, размеры сбережений, выраженные 
в доле дохода, направляемые на накопление, 
также выше у «китайцев».
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Рис. 4. Распределение ответов на вопрос 
«Какую часть дохода сберегают на «черный 
день» поколения родителей и прародителей», %: 
а — родители; б — прародители

Вследствие проверки второго предполо-
жения выяснилось, что поколение родителей 
склонно чаще направлять денежные средства на 
сбережение, чем поколение взрослых детей, а 
поколение прародителей — чаще, чем поколе-
ние родителей. Это характерно для представите-
лей обеих стран.

Данные распределения ответов на вопрос 
«Если у Вас (родителей, бабушек/дедушек) 
появляются свободные деньги, тратятся ли они на 
покупку товаров и услуг (одежда, фитнес, кафе, 
бары и др.)» показывают, что обеим исследу-
емым группам характерна одна особенность: 
доля молодежи, которая склонна использовать 
свободные деньги на покупку товаров/услуг, 
выше, чем соответствующая доля их родителей. 
Соответствующий показатель доли родителей 
выше того же показателя у поколения прароди-
телей (рис. 5).

Доля тех, кто дал положительный ответ в ка-
тегории взрослых детей составляет 36 % «китай-
цев» и 27  % «россиян»; в категории родителей 
эти показатели ниже — 11 и 10 % соответствен-
но; в категории прародителей они еще ниже — 

Результаты вычисления различий в ответах «китайцев» и «россиян» 
о целях сбережений в целом и по поколениям

Цели сбережений Вся совокупность Взрослые дети Родители Прародители

χ2 p χ2 p χ2 p χ2 p

На крупную покупку 199,2 0 164,8 0 84,7 4,34 E-19 34,4 3,43 E-08

На покупку недвижимости 481,9 0 254,7 0 203,1 0 79,9 4,44 E-18

«На черный день» 840,3 0 347,4 0 391,2 0 166,5 0

На будущие расходы 679,4 0 263,8 0 310,2 0 150,1 0
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4  и 5  %. Следовательно, и в России, и в Китае 
представители более молодого поколения чаще 
предпочитают направлять свободные средства 
на потребление и реже сберегают, чем старшие 
поколения.

Данные, характеризующие сберегательное 
поведение в разрезе поколений в отношении це-
левых сбережений на «черный день» (см. рис. 2) 
полностью подтверждают выдвинутое предпо-
ложение. Так, в группе «китайцев» доля взрос-
лых детей, родителей и прародителей, давших 
ответ «да» на вопрос о сохранении денег на эту 
цель, составляют 70, 86 и 87 % соответственно, 
а в группе «россиян» — 13, 24 и 48 %. В обеих 
группах выявлены статистически значимые раз-
личия (с использованием критерия χ2) между 
распределениями вариантов ответов на вопрос 
о сохранении свободных денег на «черный день» 
у детей и родителей, у детей и прародителей, у 
родителей и прародителей (во всех случаях уро-
вень значимости p < 0,05).

Обращает на себя внимание и то, что в груп-
пе «китайцев» размер доли тех, кто сберегает 
на «черный день», изменяется от поколения к 
поколению не столь существенно, как в группе 
«россиян» (см. рис. 2).

В отношении других целей сбережения (на 
будущие крупные покупки, покупку недвижимо-
сти и будущие расходы, связанные с содержани-
ем семьи, образованием, свадьбой и т. д.) пред-
положение подтвердилось частично (см. рис. 1). 
Поколение родителей действительно чаще 
сберегает денежные средства на эти цели, чем 
поколение взрослых детей. Например, в группе 
«китайцев» на будущую покупку недвижимости 
сберегают 74 % родителей и 60 % их детей, а в 

группе «россиян» 30 и 17 % соответственно. По-
коление прародителей для этих целей сберегает 
реже, чем поколение родителей, но чаще своих 
внуков. Эта тенденция характерна для обеих 
групп и нарушается только в поколении праро-
дителей в «российской» группе при направлении 
сбережений на будущие расходы для целей со-
держания семьи, получения образования и т. д.

В целом между поколениями «китайцев» 
по сбережениям на такие цели, как «на черный 
день», покупка недвижимости, будущие расхо-
ды (содержание семьи, получение образования, 
свадьба и т. д.) выявлены статистически значи-
мые различия (p < 0,05); не выявлено значимых 
различий между направлением сбережений 
родителей и прародителей «на черный день» 
(p = 0,3), а также на будущие крупные покупки 
у взрослых детей и их родителей (p = 0,126). 

В группе «россиян» по всем целям сбере-
жений проявляются статистически значимые 
различия между всеми поколениями (p < 0,05), 
не выявлено различий только в сбережениях на 
недвижимость у взрослых детей и прародителей 
(p = 0,5).

Таким образом, по результатам, получен-
ным в ходе проверки первого предположения, 
можно сделать вывод, что «китайцам» харак-
терно сбережение в большей степени, чем 
«россиянам».

Высокий уровень сбережений у китайских 
граждан большинство экспертов связывают, в 
первую очередь, с тенденцией старения населе-
ния, которая в сочетании с неразвитой системой 
пенсионного обеспечения, является одной из 
острых социально-экономических проблем [8], 
она усугубляется еще и тем, что традиционная 
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Рис. 5. Распределение ответов на вопрос «Если у Вас (родителей, бабушек/дедушек)  
появляются свободные деньги, тратятся ли они на покупку товаров и услуг  
(одежда, фитнес, кафе, бары и др.)», %: а — группа «китайцев»; б — группа «россиян»
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модель помощи родителям со стороны детей 
в пенсионном возрасте слабо реализуется. На-
рушается одна из главных традиций Китая: обя-
занность детей содержать родителей. В связи с 
этим важной целью сбережений населения Китая 
становится самострахование на период частич-
ной или полной нетрудоспособности [8].

Второй причиной высокого уровня сбере-
жений китайских граждан эксперты называют 
ограничение прав собственности на объекты 
жилой недвижимости, которое совокупно с 
репрессивным типом финансовой системы сти-
мулирует увеличение накоплений, в том числе 
на банковских депозитах. В настоящее время в 
Китае отсутствует право частной собственности 
на землю, а переход прав собственности на част-
ные квартиры и дома существенно ограничива-
ется. Оборот земли в Китае возможен только на 
правах долгосрочной аренды, срок которой для 
разных категорий участков составляет 40–70 лет. 
Ограничения экономического и администра-
тивного характера по сделкам купли/продажи 
жилья, которые были введены китайским прави-
тельством в крупных городах и некоторых про-
винциях, снижают инвестиционные возможности 
населения. Кроме этого, существуют ограниче-
ния на выдачу ипотечных кредитов для опреде-
ленных категорий граждан [7].

Китайские граждане, имеющие свободные 
денежные средства, в силу недоступности 
вложений в объекты недвижимости, сохраняют 
их, накапливая на банковских счетах. Большая 
часть частных вкладов Китая размещается в 
государственных банках. Установленные про-
центные ставки по вкладам в государственных 
и коммерческих банках исчисляются несколь-
кими процентами годовых, однако, по мнению 
экспертов, в реальном исчислении они имеют 
отрицательные значения [13]. Народный банк 
Китая сохраняет полный контроль за размером 
номинальной процентной ставки, однако она 
существенно ниже реальной, поэтому вклады 
граждан являются дешевым источником финан-
сирования крупных проектов для государствен-
ных и коммерческих банков. 

Различного рода ограничения инвестици-
онных возможностей для граждан, в первую 
очередь, в объекты недвижимости в сочетании с 
низкой доходностью вкладов в государственных 
банках можно считать признаками «репрессив-
ности» китайской финансовой системы [13]. По 
мнению М. Набара, снижение реальной доход-
ности сбережений заставляет домашние хозяй-
ства сберегать еще больше, чтобы сохранить 

стоимость накопленного в будущем. Таким об-
разом, «снижение реальных процентных ставок 
по сбережениям в последнее десятилетие вы-
звало повышение норм сбережений городских 
домашних хозяйств» [2, с. 29].

В России, как и в Китае, существует тенден-
ция старения населения [10]. Россияне в старо-
сти рассчитывают использовать собственные 
материальные накопления. В отличие от Китая 
формы такого рода накоплений в России иные, 
например, сбережения не являются основным 
источником накоплений. Невысокий уровень 
сбережений у российских граждан объясняет-
ся недоверием значительной части россиян к 
деятельности финансовых организаций, привле-
кающих вклады, а также развитием института 
частной собственности, который открывает 
возможности для инвестирования доходов в раз-
личные объекты недвижимости.

По наблюдениям Д. Стребкова, в конце 
80-х — начале 90-х гг. до начала рыночных ре-
форм граждане России предпочитали накапли-
вать денежные средства, норма сбережений 
была достаточно высокой [11]. По данным Все-
российского центра изучения общественного 
мнения, в январе 1992 г., в период начала эко-
номических реформ, 70 % россиян имели сбе-
режения [11], большая часть которых хранилась 
на банковских счетах и вкладах в сберкассах. 
Однако, в результате гиперинфляции хранить 
деньги в рублях на банковских счетах стало 
невыгодно. Уже в первой половине 90-х гг., в 
результате проведения рыночных реформ, в 
России появляются новые способы сбережений. 
Наиболее популярный и общедоступный — по-
купка наличной иностранной валюты. Развитие 
частной собственности способствовало вложе-
ниям в объекты готовой недвижимости и инди-
видуальное строительство жилья, собственность 
на землю сделала привлекательными инвестиции 
в частное жилищное строительство. С середины 
90-х гг. по настоящее время в России произошло 
несколько финансовых кризисов, в результате 
которых сбережения российских граждан были 
либо утрачены, либо возвращены с потерями, 
что снизило доверие российского общества к 
банковской системе и увеличило неопределен-
ность. В. Рудяков подробно исследовал специ-
фику адаптаций к неопределенности в россий-
ской экономической жизни [9].

В 2000-х гг. развитие потребительского и 
ипотечного кредитования изменяет направление 
финансовой активности российских граждан: 
сберегательная модель замещается долговой. 
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В итоге большинство российских граждан стали 
воспринимать сбережения не как накопление 
денег, а как вложение в собственность, приоб-
ретаемую в периоды трудовой активности.

В результате проверки второго предположе-
ния выявлена общая тенденция, характерная для 
населения и России, и Китая, которая заключа-
ется в том, что представители более молодого 
поколения реже направляют свободные деньги 
в сбережения, чем представители старшего по-
коления. Социализация поколений родителей и 
прародителей в обеих странах проходила в эпоху 
плановой экономики. В силу значительных огра-
ничений в потреблении и инвестировании своих 
доходов, большая часть граждан осуществляла 
накопления излишков денежных средств, оста-
вавшихся после оплаты текущих расходов. Кро-
ме того, в прошлые годы весьма сильным было 
влияние традиционных моделей финансового по-
ведения, связанных со стратегией материальной 
помощи детям, которая до сих пор не потеряла 

своего значения для поколения прародителей; в 
поколении родителей такая стратегия реализует-
ся только отчасти.

Экономическое поведение молодежи (в том 
числе и сберегательное) формировалось и про-
должает формироваться в условиях развития об-
щества потребления, экономического рассло-
ения, социальной мобильности, демонстрации 
социального статуса. В результате молодежь 
менее склонна к сбережению по сравнению с 
предыдущими поколениями.

Итогом проведенного исследования является 
вывод о наличии различий в сбережениях домо-
хозяйств России и Китая, главное из которых — 
более высокая склонность жителей Китая делать 
сбережения по сравнению с россиянами. Общая 
тенденция для обеих стран заключается в том, 
что поколение взрослых детей сберегает реже и 
меньше, чем поколение родителей, а поколение 
родителей, как правило, меньше, чем поколе-
ние прародителей.
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